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 Экономические прогнозы на 2005 год. Инфляция.

Валютная и денежно-кредитная политика Денежная масса.

Кратко охарактеризуем экономическую ситуацию в России на рубеже 2004-2005 годов. 

В связи с благоприятной внешне экономической коньюктурой  в страну хлынули нефтедоллары, а так же иная выручка от сырьевых отраслей экономики.

В незавидном положении оказался Центральный банк России, который в сложившейся ситуации имеет две противоречивых задачи: с одной стороны обязан обеспечить плавные курсы рубля по отношению к доллару, с другой стороны – снижение инфляции.

Почему решение этих задач порождает противоречие? Это достаточно очевидно! Говоря о стабилизации валютных курсов, наши чиновники немного лукавили. Фактически задача банка России заключалась не только и не столько в сглаживании валютных колебаний, но в сопротивлении укреплению реального курса рубля по отношению к доллару.  

 В первом полугодии 2004 года Правительство любой ценой стремилось удержать высокий курс доллара в России, мотивируя это опасениями импорт замещения. Дескать, если рубль будет дорогим, а доллар дешёвым, то иностранные товары хлынут в Россию и наша экономика станет не конкурентоспособна.  

Поддерживая доллар ЦБ РФ вынужден скупать валюту и включать печатный станок, рублёвое денежное предложение усиливается, повышается инфляция. 

Таким образом, денежные власти России  в 2004 году встали перед дилеммой:

Или не выкупать доллары, тогда рубль укрепиться и возникнет угроза импорт замещения; 

Или выкупать доллары, но тогда необходимо увеличивать денежное предложение и соответственно, темпы инфляции.

На начало 2004 года дилемма была слишком сложна и неразрешима для того, чтобы принимать то или иное пограничное решение, ни то ни другое не является панацеей и невыгодно. Что делали власти – они маневрируют между этими двумя показателями.

Мы ни в коей мере не будем сосредотачивать наше внимание на критике. Наша задача выявить статус-кво, попробовать спрогнозировать показатели на будущее   и  вместе выработать рекомендации.

1. Инфляция в целом по России.

1.1 По итогам 2004 года инфляцию на уровне 9,5 % удержать не удастся (не удалось). Это произошло вследствие избытка денежного предложения на рынке, которое ЦБ организовал, так как был вынужден покупать валюту, поступающую из-за рубежа за поставляемое сырьё.  

Официальные прогнозы властей  в октябре 2004 года обещали инфляцию на уровне 9,5-10 %. По всей видимости они сами уже не верили в эти прогнозы. По в ноябре 2004 года аналитики, да и чиновники давали прогнозы уже о 11-процентной годовой инфляции.

1.2 Не следует забывать, что денежное предложение на рынках это не единственный фактор, который порождает рост цен. Инфляция в 2004 году во многом имеет затратных характер.  

Внешнеэкономическая коньюктура, рост тарифов естественных монополий санкционированный правительством, неразбериха во внешнеэкономическом тарифном регулировании порождает удорожание ресурсов, а соответственно рост цен, ведь не будут же корпорации производить и торговать себе в убыток. 

Таким образом, только ограничением денежного предложения ничего не добиться. 

Только примерно 4 процентных пункта инфляции составляет повышение тарифов естественных монополий. Вместо того, чтобы призывать к эффективности естественных монополий, мы соглашаемся с повышением их цен.

Только рост оплаты труда в номинальном выражении в 2004 году колеблется вокруг отметки 22 %.

1.3 Как в оставшиеся 1,5 месяца Центральный банк будет бороться и борется с инфляцией? Двумя следующими основными способами:

А) Недавно ФСФР зарегистрировала выпуск коротких облигаций (бобров)   ЦБ РФ на сумму 50 млрд. рублей. За счёт этого выпуска ЦБ рассчитывает связать деньги в ценных бумагах;

Б) Политика ЦБ РФ, проводимая в течении осени в отношении доллара, свидетельствует о том, что банк допустил коньюктурное укрепление рубля, которое будет нивелировано в декабре 2004 года.

При этом формально Банк России сдержал обещание. Применительно к корзине валют на которые ориентируется банк (как минимум доллар и евро) рубль укрепился не сильно. Это произошло потому, что евро укреплялся по отношению к доллару.  Однако на деле, наши расчёты гораздо в большей степени связаны с долларом, нежели составляющие корзины валют – не стоит ориентироваться на евро  в размере                  40-50 % поскольку это нереально.

Таким образом, включая денежный станок в декабре 2004 года ЦБ РФ перенесёт рост цен на январь 2005 года. А это уже совсем другой год и другая песня!

По итогам последних месяцев промышленность России демонстрирует спад – этот спад прямое следствие укрепления рубля, а соответственно увеличивающегося импорт замещения!  

1.4 Что будет с инфляцией в 2005 году. На этот вопрос трудно ответить однозначно! Весь и основной вопрос в первую очередь в ценах на нефть. Кроме этого показатели инфляции чрезвычайно зависимы от оттока капитала из страны, то есть от ставки ФРС в том числе.

По заключениям некоторых аналитиков, если цена на нефть в 2005 году останется в высоком коридоре (35-40 долларов за баррель), то вполне вероятно, что инфляция превысит уровень в 12 %. 

Кроме того, мы видим  постоянное перетягивание одеяла по поводу роста тарифов естественных монополий. Никто до конца не знает, во что выльется такой рост. Правительство вынуждено было согласиться на рост тарифов на уровне 23 % на газ.

По прогнозам Правительства и Центробанка инфляция в 2003 году составит 8,5 % в год. Это очень странные прогнозы.

Консенсус-прогноз ведущих агентств позволяет спрогнозировать уровень инфляции на уровне 9,5-10 % годовых. ПОКА ЭТО ОЗНАЧАЕТ ТОЛЬКО ОДНО! ЕСЛИ ИНФЛЯЦИОННЫЕ ПРОЦЕССЫ В 2005 ГОДУ НЕ УЧИТЫВАТЬ ПРИ УСТАНОВЛЕНИИ РАЗМЕРА ОПЛАТЫ ТРУДА, ТО НАШИ РАБОТНИКИ СТАНУТ БЕДНЕЕ НА 10 %. 

1.5 Теперь об отдельных превратностях инфляции.

Инфляция, это штука, которая гораздо хитрей, нежели мы этот думаем. Очень часто мы задаём себе вопрос: Как это так, говорят инфляция составляет 12 % а наши расходы поднимаются гораздо выше?

После этого мы упрекаем Правительство, Минфин и органы статистики в неискренности!   

И совершенно напрасно! Дело в том, что подсчёт инфляции, это очень сложный (хитрый) алгоритм.

Разберём все аспекты подсчёта инфляции.

Во-первых: Необходимо понимать, что существуют индексы дефляторы по промышленности .(по оптовым ценам) и имеются индексы дефляторы по розничным ценам.

Совершенно очевидно, что розничные и оптовые цены растут разными темпами. Мы не ставим целью настоящего выступления подробно комментировать такие соотношения роста, однако необходимо помнить, что оптовые цены растут, как правило, быстрее чем цены розничные.

Такая диспропорция для конечного потребителя смягчается за счёт устранения ненужных потерь при доведении товара до конечного потребителя (устранение ненужных оптовых звеньев, эффект масштаба продаж, увеличение оборачиваемости капитала, снижение наценок в опте и рознице). 

Во-вторых: Следует понимать, что годовая инфляция считается суммировано по году, в периоды снижения деловой активности (например в первой половине января или в период отпусков) инфляция снижается, в периоды большей деловой активности инфляция повышается.

В результате неравномерного повышения цен, оценка инфляции имеет скорее эмоциональную, нежели реальную окраску.

В-третьих: Понятно, что инфляция по России считается, как среднее повышение цен. Очевидно то, что для разных социальных групп населения инфляция будет разной. Например, если предметы роскоши стоят недорого и занимают существенный удельный вес в потребительской корзине высокооплачиваемого населения, то инфляция невелика (дорогие товары как правило дорожают малыми темпами). Разумеется, если у малообеспеченного населения, большую часть расходов составляет покупка продуктов питания и оплата услуг ЖКХ (дорожали высокими темпами в 2004 году), то для них инфляция будет весьма существенной.

Аналогичным является подход в подсчете индексов дефляторов по отраслям промышленности и по индивидуальным характеристикам всех предприятий, которые имеют совершенно различную структуру и удельные веса затрат.

Одним из элементов стратегий корпораций в 2005 году будет обуздание инфляции в рамках отдельно взятого предприятия.

Суть такого подхода сводиться к тому, чтобы произвести полную инвентаризацию своих издержек. Впоследствии нужно расходы ранжировать по уровню подверженности инфляции и спрогнозировать рост цен. 

По каждому расходу необходимо принять конкретные финансовые и управленческие решения.

Почему что обуздание инфляции – это элемент стратегии?

Да просто потому, что эффективное управление инфляционными издержками при прочих равных обеспечить серьёзное конкурентное преимущество. Управление факторами инфляции почти не производится на предприятиях, поэтому вооружаясь таким инструментом Вы существенно выиграйте в первую очередь обеспечив наименьшие темпы обесценивания Ваших оборотных средств. 

2. Что  будет с рублём (или долларом) в 2005 году?

Необходимо понимать, что любые колебания рубль/доллар в полной мере зависят от следующих факторов.

2.1 Цена за баррель нефти. Чем меньше цена тем меньше валюты и сильней доллар и, наоборот, большая цена на доллар создаёт избыток долларового предложения на рынке.

По прогнозам аналитиков цена в 2005 году будет держаться в высоком коридоре, то есть будет способствовать ослаблению доллара и укреплению рубля.

2.2 Отток капитала из России. Чем больше оттока, тем крепче доллар, потому, что уводят именно доллары, повышая на них спро! Разберём факторы оттока капитала.

Отток капитала по итогам текущего года составит, по словам А.Улюкаева, порядка 12 млрд долл., в 2005г. - 9 млрд долл.

2.2.1 Первый фактор оттока – отток (или прекращение притока) отечественного капитала из России. Здесь, в первую очередь, речь идёт об инвестиционном климате в России и об ожидании  российских предпринимателей относительно безопасности и доходности их денег.

Климат можно охарактеризовать как нормальный, несмотря на некоторые тревожные нотки, которые преобладают в настроениях наших предпринимателей. Банковский кризис, ЮКОС и т.д. 

2.2.2 Второй фактор оттока (притока) – это западные деньги, уже частично присутствует и будет увеличиваться, в зависимости от инвестиционного политического и экономического климата в России.

В случае получения Россией второго инвестиционного рейтинга крупные западные институциональные инвесторы получат возможность инвестировать в акции и долги российских компаний, причем размер средств, находящихся в управлении у тех же взаимных фондов огромен без преувеличения. Если следовать логике предыдущего повышения рейтинга агентством Moody`s в максимальной степени от данного события должны выиграть компании с гос. участием – большинство компаний с рейтингами равными или близкими суверенным. 


2.3 Соотношение ДОЛЛАР/ЕВРО. Денежно-кредитная политика Федеральной Резервной системы и Европейского ЦБ. Именно она определяет распределение средств и мировые денежные потоки. Чем выше доходность вложений средств с США, чем выше ставка рефинансирования, тем больше мирового капитала сосредоточится в Америке, следовательно утечёт из России.

На наш взгляд здесь не произойдёт кардинальных перемен. Ставка рефинансирования ФРС существенно не повысится (ФРС довела уровень ставки рефинансирования до 2 %. Это конечно является событием, но оно не существенно скажется на мировых инвестиционных потоках). Почему?

Дело в том, что экономике США выгоден слабый доллар. На фоне слабого доллара особенно наглядно демонстрируется рост экономики, который способен оживить иные отрасли и запустить новый экономический цикл роста в США. Такой рост обусловлен повышением производительности и продаж в еврозону. Слабый курс доллара позволяет США больше товаров экспортировать в евросоюз, а так же в страны Азии и в Россию.

С другой стороны сильный ЕВРО, наоборот, лишает европейские товары привлекательности.

Единственным фактором стабилизации позиций доллара является то, что страны Евросоюза будут покупать доллары. Это им выгодно только с первого взгляда. Во первых имеются ограничения на приобретение Европейским ЦБ долларов. Во-вторых стерилизовать ЕВРО в доллар невыгодно, потому, что этьо скажется на монетизации экономики евросоюза. Кроме того, как ни крути массовая скупка доллара Европой означает финансирование экономики США, а это в их политику не входит.

Так же необходимо учитывать, что переизбрание Буша на второй срок Президентом США усилило опасения по продолжению войны в Ираке, что повлечёт за собой больший бюджетный дефицит США. Одним из немногих источников финансирования такого дефицита являются европейские деньги, которые будут заниматься именно в евро. Это дополнительно укрепит ЕВРО. 

2.4 Политика Центробанка России.

Укрепление рубля и повышение инфляции в создавшихся условиях -  вещи обратно пропорциональные. Иными словами, чем меньше рублёвого предложения на рынке (тем дороже доллар) и соответственно тем меньше инфляция.

Необходимо понимать, что у Центрального банка существуют стратегические и тактические приоритеты. Из выступлений чиновников МРЭТ и Центрального банка видно, что стратегическим приоритетом нашей экономической политики является именно снижение инфляции. 

Вчера по этому поводу Президент России подробно выступал в РСПП.

Таким образом, поддержание доллара в 2005 году, будет скорее тактическим элементом по сглаживанию резких колебаний доллара, но не тотальная политика по поддержанию доллара.

Проект основных направлений денежно-кредитной политики и заявления чиновников позволяют сформулировать задачи, которые они ставят перед собой. В частности прогнозируемый уровень инфляции на 2005 год составляет – 8,5 %, на 2006 – 7,5 %, на 2007 год –6,5 %. К 2008 году инфляцию планируется довести до 3-4 % в год. 

Очевидно, что при прочих равных условиях, то есть даже средних ценах на нефть  ожидать, что сдерживание реального курса рубля по отношению к доллару исключает обуздание и уменьшение инфляции. 

ВОЗНИКАЕТ ОЧЕНЬ ВАЖНЫЙ ВОПРОС: ПОЧЕМУ ЖЕ ДО СИХ ПОР ПОДДЕРЖИВАЛСЯ ДОЛЛАР? 

В качестве официального ответа приводились аргументы в пользу отечественных производителей. В частности заявлялось, что зарубежные товары при слабой иностранной валюте будут более конкурентоспособны по цене нежели наши импортные, поэтому, поддерживая доллар, мы поддерживаем отечественных производителей.

В таких заявлениях, конечно, есть доля лукавства. И вот какая!

Во-первых, укрепление доллара привело бы исключительно к повышению цен на товары, которые не входят в потребительскую корзину большинства населения. Таким образом, понизились бы цены на  дорогие импортные товара, однако они и так приобретаются вне зависимости от курса, но в соответствии с приоритетами качества.  

Во-вторых, повысились бы цены именно на американские и азиатские товары, ведь цены на европейские товары находятся под воздействием роста курса ЕВРО. 

В-третьих, импортзамещение можно было бы существенно нивелировать таможенными пошлинами. 

Таким образом, потери от укрепления рубля были бы несомненно ниже, нежели об этом говорят официальные источники.

Для того, чтобы ответить на этот вопрос необходимо прислушаться к некоторым заявлениям, которые не в акцентированной форме и не громко, но всё таки произнесены чиновниками ЦБ РФ. 

В 2005 ГОДУ Банк России намерен увеличить долю ЕВРО в золотовалютных резервах.  ПРИБАВЬТЕ К ЭТОМУ ОТНОСИТЕЛЬНО СКОРЫЕ ПЛАНЫ ВСТРУПЛЕНИЯ В ВТО,  а значит увеличение торгового оборота с ЕВРО зоной. Так же нужно учесть намерения Правительства разместить средства стабилизационного фонда в ЕВРОбондах.

Вот Вам наша частная версия истинных причин удержания курса доллара на относительно высокой планке.  

Во-первых. Резкое удешевление доллара обвалит валютный рынок, что приведёт к обесцениванию сбережений граждан и политическому скандалу.

Во вторых. Резкое удешевление доллара повлечёт убытки для банка России, золотовалютные резервы которого сосредоточены в долларе.

ТАКИМ ОБРАЗОМ, ДОЛЛАР БУДЕТ ДЕШЕВЕТЬ. НА СКОЛЬКО? МАКСИМАЛЬНОЕ ПОДЕНИЕ ВАЛЮТЫ ПО ПРОГНОЗАМ АНАЛИТИКОВ ПРИХОДИТСЯ НА ЛЕТО – 27.20 ЗА ДОЛЛАР. ОФИЦИАЛЬНЫЙ ПРОГНОЗ УДЕШЕВЛЕНИЯ ДОЛЛАРА  НА 2005 ГОД – 6-8 ПРОЦЕНТНЫХ ПУНКТА. 

По нашим прогнозам в 2005 году доллар подешевеет примерно на 10 %.

3. Стабилизационный фонд.

3.1 Размер стабилизационного фонда эпотирует и шокирует публику. По различным оценкам, его размер в 2005 году буде колебаться и достигнет от 550 до 750 миллиардов рублей. Деньги для России огромные.

В то же время Правительство обвиняют в расточительном отношении к стабфонду. Обнародовав политику о вложении средств стабфонда в евробонды, Правительство России вызвало гнев и массированную критику в свой адрес.

Дело в том, что в программе внешних заимствований Федерального бюджета предлагается взять взаймы в 2004 году ориентировочно 3 млд. долларов. Вроде бы спрашивается, зачем занимать, если есть свои средства и их можно конвертировать в доллары отдав долги зарубежным кредиторам. 

Не всё так просто!

3.2 Весь стабилизационный фонд – это профицит бюджета (в большей части незапланированный). Такой профицит возник исключительно в связи с благоприятной внешнеэкономической коньктурой (величина сырьевых цен).

Таким образом, дополнительные доходы бюджета не связаны с деловой активностью бизнеса в России!

3.3 Следует отметить, что средства стабилизационного фонда (профицит бюджета – это палка о двух концах)

Во-первых. Профицит бюджета во основном связан с доходами корпораций, поступающими из-за рубежа. Следовательно, это серьёзный приток валюты, который влечёт за собой два негативных момента. (а) Укрепление курса рубля примерно на 10 % за год, что сказывается на импорт замещении. (б) Желание банка сдерживать укрепление рубля и выкуп валютной выручки (выкуп валюты), что влечёт за собой включение печатного станка и увеличение денежного рублёвого предложения (инфляцию).  

Итак, экономика России, получившая сырьевые сверх доходы на момент получения средств бюджетом уже заплатила за них инфляцией и импорт замещением (повышением импорта зарубежных товаров).

3.4 Если сверх доходы не обеспечиваются соответствующей деловой активностью, ТО ЛЮБАЯ ДЕНЕЖНАЯ МАССА ИЗ СВЕРХ ДОХОДОВ, ВВОДИМАЯ В ЭКОНОМИКУ, ПРИВОДИТ К ИНФЛЯЦИИ. 

Добавьте к этому общую неблагоприятную коньюктуру для доллара (его удешевление).

В создавшейся ситуации для правительства возникает серьёзный вопрос: Имеются ли сегменты экономики в России, в которые на временной или постоянной основе можно вложить средства стабилизационного фонда не увеличив инфляции?
Ответ напрашивается сам собой. Таких сегментов нет. Единственными более-менее связными предложениями критиков Правительства по вложений средств стаб. Бонда были инвестиции в дорожную инфраструктуру или в наукоёмкие технологии (в первую очередь вложения в фундаментальную науку).  

3.5 Строительство дорог и мостов не привлекательно потому, что в составе затрат имеет существенную долю на оплату труда и долю на покупку строительных материалов, а следовательно быстро может повлечь за собой инфляцию. Кроме того, бюджетники осознают, что в ходе строительства может быть много украдено или потеряно.

Вместе с тем, строительство дорог (эффективных транспортных развязок) решает множество проблем в экономике и относительно быстро может экономить средства налогоплательщиков, что не эластично, но всё таки положительно скажется на доходах бюджета.

Всё таки, по нашим прогнозам в 2005 году часть средств стабилизационного фонда может быть направлена на строительство конкретных объектов транспортной инфраструктуры. Произойдёт это или нет, зависит от двух показателей инфляция  и доходная часть бюджета.  
3.6 Теперь о наукоёмких технологиях и фундаментальной науке. Эти вложения вообще являются рискованными по следующим причинам:

- их эффективность определяется по итогам десятков лет (нужен действительно государственный подход, чтобы делать такие вложения, не работая на политическую  коньюктуру, но вкладывая в будущее России);

- вложения совершенно не гарантируют их эффективность;

- все новые открытия и разработки могут быть украдены, поскольку институциональные условия для защиты интеллектуальной собственности в России не созданы или не работают.

3.7 Теперь давайте подумаем, что получает Правительство, вкладывая средства в евробонды (в государственные облигации стран Евросоюза).

Во-первых: Стерилизуется излишняя денежная масса (она работает за рубежом, следовательно

Во-вторых: Поддерживается доллар, поскольку валюта для приобретения облигаций будет покупаться в России, а это как никак спрос примерно на 20 млрд. зелёных!

В-третьих: На сумму доходов от облигаций обслуживается расходы по процентам по внешним заимствованиям.

Никто ничего более эффективного взамен не предложил!

4. Комплексные программы управления инфляцией.

Инфляция применительно к каждому субъекту предпринимательства, является дифференцированной то есть зависит от:

- субъекта федерации, в котором работает предприниматель. В каждом субъекте федерации имеется различная по темпам инфляция;

- структуры и конкретного вида затрат. Каждый из видов затрат дорожает с различными темпами; 

-  конкретного периода года. В течении года инфляция по отношению к среднему годичном показателю может иметь или отрицательное значение или гипер показатель (быть очень высокой)

- конкретного сегмента (отрасли) деятельности предприятия. Каждая отрасль имеет свой жизненный цикл, динамику спроса и предложения и является индивидуальной с точки зрения процессов происходящих в отрасли.

Анализируя такие показатели, мы должны комплексно управлять инфляцией следующим алгоритмом:  

- определить иерархию издержек от самых инфляционных, до наименее подверженных инфляции;

- установить управляемые и не управляемые инфляционные потери;

- определить методы управления инфляцией; 

- внедрить методы управления инфляцией на своём производстве.

Конкретные механизмы управления инфляцией в 2005 году:

4.1 Собственный оборотный капитал, который подвержен инфляции, необходимо перевести в активы, дающие доход, заведомо больший, нежели инфляция;

Указанные активы необходимо использовать в качестве залогового обеспечения под валютные кредиты, которые реально получить по ставке 7 % годовых.

Указанные валютные кредиты необходимо использовать для финансирования потребностей в оборотном капитале.

Пример:

Что было: Предположим, что инфляция за 2005 год составит ориентировочно 10 % годовых. Сумма оборотных средств, обслуживающих производство составляет ориентировочно  50 000 000. Жизненный цикл отрасли характеризует её спад, обострение конкуренции, то есть корпорация не имеет возможности поднять цены на величину инфляции. 

ИТОГОВЫЕ ПОТЕРИ КОРПОРАЦИИ В ОБОРОТНОМ КАПИТАЛЕ  НА ИНФЛЯЦИОННЫХ ИЗДЕРЖКАХ  СОСТАВЯТ ПРИМЕРНО 5 МЛН. РУБЛЕЙ.

Что стало: Инфляция составляет 10 % годовых. Оборотные средства переводятся в ликвидные и надёжные бумаги с доходностью ориентировочно                11-12 % годовых (это вполне реальная доходность консервативного инвестора в 2005 году по прогнозам инвестиционных аналитиков). 

Под залог приобретённых ценные бумаг получается кредит по 7-8 % годовых. За 2005 год реальное укрепление рубля составит не менее 5 %.

Доллар подешевеет. Таким образом, кредит фактически обойдётся                  в 2-3 % годовых.

Таким образом Корпорация: 

- Теряет на инфляции примерно 10 % в год;

- Зарабатывает на бумагах примерно 12 % в год; 

- Теряет на процентах по кредиту примерно –7-8 % в год 

- Зарабатывает на укреплении рубля примерно 6 % в год; 

___________________________________________________________________

Итого: годовых потерь 0 %.

Корпорация управляющая инфляционными процессами из 50 000 000  в год экономит примерно 5 000 000  рублей.

Вы скажете не всё так просто. Это скорее не то, чтобы не просто. Это непривычно! Но это 5 000 000 рублей из 50 000 000.

4.2 Увеличение рентабельности (или просто повышение цен с сохранением текущей рентабельности). Это самый обычный, но в то же время самый сложный инструмент управления инфляционными издержками.


Что это означает?  Это означает, что конечный и промежуточный покупатели фактор цены должны рассматривать в качестве самого последнего и незначительного при принятии решений о покупке или сотрудничестве! 

Частично элементы этих стратегий были ранее раскрыты в выступлении Зорина Андрея Сергеевича, которое прозвучало перед моим докладом. 

4.3 Удорожание расходов на труд. 

Ранее мы кратко уже останавливались на том, что оплата труда далеко не единственный и даже не самый эффективный инструмент управления противоречий между трудом и капиталом. 

На рубеже 90-х люди утратили основные элементы собственной самоидентификации – общественные идеи и смыслы существования. Смена формации низложила идеи социализма. Взамен не было предоставлено ничего.

Корпорации в настоящее время имеют уникальный шанс урегулирования взаимоотношений между трудом и капиталом.

В условиях идеологического вакуума корпорации могут создать собственные корпоративные религии, которые помогут людям осознать свою сущность и место в мире.  

Именно корпоративная религия может помочь капиталу обогатить труд и избежать при прочих равных условиях его удорожания. 







На момент размещения настоящего материала на сайте ПБК (уже после проведения конференции, посвящённой 10-летию Арсо-Аудит  ГК ПроБизнесКонсалтинг) международное рейтинговое Агентство Fitch вопреки прогнозам аналитиков, на дожидаясь наступления 2005 года подняло страновой рейтинг России до второго инвестиционного. Событие архиважное, дополнительно подтверждающее правильность прогнозов об укреплении в 2005 году рубля по отношению к доллару.








КОРПОРАЦИЯ ДОЛЖНА СЕБЕ ПОЗВОЛИТЬ МАКСИМАЛЬНО УДАЛИТЬСЯ ОТ ЦЕНОВОЙ КОНКУРЕНЦИИ











